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MODULE DE FORMATION · RÉSUMÉ DU MODULE

Trouver un produit gagnant en e-commerce
Méthode pratique et structurée pour identifier des produits à fort potentiel

Ce module de formation t'accompagne pas à pas dans la recherche de ton produit
gagnant en e-commerce. À travers une approche structurée, tu apprends à analyser le
marché, à étudier la concurrence et à valider tes idées de manière méthodique sans céder
aux fausses promesses du web.

Comprendre les bases du produit
Un bon produit répond à un besoin réel, résout un problème précis et apporte une vraie valeur
ajoutée. Le produit miracle qui se vend sans effort n'existe pas.

Explorer et analyser la demande
Les réseaux sociaux et les outils de tendance sont des mines d'or pour observer les
comportements des consommateurs et repérer les marchés durables.

Étudier la concurrence
Analyser les offres existantes et lire les avis négatifs des clients permet d'identifier les lacunes du
marché et de positionner habilement son offre.

Valider la faisabilité
L'utilisation d'une grille de décision basée sur la marge nette et la simplicité logistique garantit un
choix de produit viable et sécurisé.

À retenir
Le produit idéal résout un problème concret pour une audience ciblée.

L'observation des réseaux sociaux aide à détecter les besoins non satisfaits.

L'analyse des avis clients négatifs révèle les opportunités de marché.

Le calcul rigoureux de la marge protège la rentabilité du projet.

La simplicité logistique réduit les risques opérationnels et les coûts.


